Allevo despre

Cel mai mare eveniment FinTech, Money 20/20 Europe

Timp de patru zile, in perioada 4-7 aprilie, Copenhaga a
fost capitala companiilor de tehnologie si a celor mai
fierbinti subiecte legate de plati si servicii financiare din
lume. Peste 3.700 de participanti au umplut salonul
expozitional si au luat parte la numeroasele conferinte care
s-au desfasurat in paralel. A fost cu mult peste asteptarile
organizatorilor, ceea ce arata interesul tot mai crescut al
companiilor din toatd lumea pentru tehnologia financiara
europeana.

Participanti relevanti — in mare parte senioriin zona lor de
activitate, deschisi la discutii si cu un interes vadit pentru
tehnologie si inovatie in FinTech, o agendd foarte bogata
si speakeri renumiti, oportunitati de a-i intalni pe toti
Lactorii” sub acelasi acoperis sunt doar cateva dintre elemen-
tele care au construit un eveniment reusit. Spre deosebire
de Sibos, care gazduieste si piete de capital si acopera o
gama mai larga de instrumente de tranzactionare de
valori, Money 20/20 este dedicat mai mult zonei de plati.

Fara indoiald, industria financiara trece printr-o perioada

de transformdri rapide. Pentru a tine pasul cu schimbarea
comportamentului consumatorului si a asteptarilor acestuia, bancile
si companiile se orienteaza catre noi tehnologii pentru a crea o
experienta mai bund pentru angajatii si clientii lor. lar Money 20/20 s-
a concentrat exact pe aceste tehnologii inovatoare si disruptive si
impactul acestora asupra experientei utilizatorilor.

Subiectele abordate au fost diverse, la fel si opiniile participantilor, de
la bitcoin si blockchain la modalitati alternative de plata si identificare
a clientilor.

Una dintre concluzii este ca tehnologia blockchain ar trebui sa fie
utilizatd pentru a arata ca dispui de anumite date la un anumit
moment de timp, nu pentru stocarea datelor. Astfel se sugereaza un
scenariu in care o implementare a unui ledger distribuit bazat pe
tehnologie blockchain functioneaza ca un sistem de stari in care se
poate urmari cand si unde a aparut prima data o informatie in sistem.
Acest scenariu poate avea aplicabilitate imediata in partea de
decontare, facand-o instantanee si transparenta.

O alta discutie s-a lansat in jurul Bitcoin, prima implementare
functionala a tehnologiei blockchain, in cazul caruia o tranzactie cu o
valoare de 1 milion de dolari are un comision de aproximativ 4 centi,
similar cu pretul SWIFT per tranzactie. Concluzia a fost ca divergente si
intarzieri apar altundeva de-a lungul procesului de efectuare a unei
plati si nu sunt cauzate de cost sau timp de raspuns al platformei de
tranzactionare folosite.

In anii'90, IT-ul era vazut ca o investitie statica care se facea o singura
datd, astazi este un aliat strategic in ofensiva proiectelor inovative din
orice companie.

Companiile FinTech cer sa fie reglementate pentru a dobandi mai
multa credibilitate in fata clientilor lor. De asemenea, s-a subliniat
faptul ca jucatorii care rezolva probleme ridicate de necesitatea
alinierii la reglementari si standarde mai bine, mai repede si mai ieftin
castiga.

Bancile trebuie sa gandeasca noi compatibilitati si sa adapteze
procesele din interior astfel incat acestea sa devind mai rapide, iar
companiile FinTech sunt cele care le pot ajuta la transformarea
operatiunilor back-office.

Cash-ul, mobilul, Internet of Things si cardurile vor coexista in viitor.

Focusul s-a mutat catre client datorita comoditizarii platilor (unul
dintre motivele pentru care Allevo a migrat de la modelul traditional la
open source, incepand cu FinTP, o aplicatie care asigurd integrarea si
automatizarea fluxurilor, asigurand conformitate cu reglementarile
pentru zonele de operatiuni ale bancilor).

Tn domeniul platilor checkout devine noul checkin, adica se testeazi
noi modalitdti de a plati produsele: plata este autorizata doar prin
vocea clientului la plasarea comenzii, fara a fi nevoie sa utilizezi
cardul sau bani, ci doar prin intermediul telefonului. Geolocalizarea si
accesul la date pentru identificare ar fi astfel singurele

metode de a autentifica clientul si de a autoriza plata,

restul pasilor care se fac momentan la o plata cu cardul
(introducerea cardului in POS, introducerea pinului,

semnarea chitantei etc.) fiind astfel eliminate. Problema

nu este la nivel de plata, ci este strict legata de identifi-

carea persoanelor.

Pentru Allevo participarea la Money 20/20 a fost o ocazie
excelenta de a reintalni vechi parteneri si a discuta
campanii comune de promovare, dar si de a intra in
legatura cu potentiali noi clienti si colaboratori. Focusul
Allevo pe termen scurt este de a promova solutiile open
source pentru banci, corporatii, precum si alte tipuri de
institutii financiare. Vrem sd aratam cd aplicatiile open
source sunt usor si rapid de adoptat si implementat. Ele
asigura atat eficienta, cat si transparentd pentru zona de
operatiuni si oferd conformitate cu reglementarile
(inter)nationale si cu standardele industriei.
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