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Tn acest context, Allevo a
dezvoltat incd de la finalul
anului 2017 un prototip de
solutie de conformitate a
bancilor cu prevederile PSD2,
FinTP-Connect, care ofera
management centralizat al
solicitdrilor generate de
prestatorii de servicii
financiare (PISP/AISP) in
numele clientului final, catre
bancile cu care acesta
colaboreaza.
Mai precis, FinTP-Connect
preia aceste solicitari si le
transmite catre sistemele de
Core Banking ale bancilor, le
proceseazd, dupa care
returneaza catre PISP/AISP
raspunsurile solicitate in mod
legitim. Solicitarile pot fi
receptionate in format
JSON/XML - 1SO 20022 si sunt
transmise cdtre sistemele
interne ale bancilor in
formatul acceptat de acestea.
De asemenea, FinTP-Connect
asigura urmatoarele
functionalitati:
mmanagement al APl-urilor
m identificare furnizori terta
parte (TPP)
mverificare si validare TPP
pentru acces servicii
® management al regulilor
pentru aplicarea
autentificarii stricte a
clientilor
® management al activitatii
desfasurate de cdtre utili-
zatori prin intermediul TPP
W gestionarea riscurilor de
frauda
® management al serviciilor
apelate de utilizatori prin
intermediul TPP
m configurare formate de
intrare a solicitarilor de la TPP
si de iesire a raspunsurilor
date de sistemele de core
banking.

Un produs oportun

FINTP-CONNECT - SOLUTIA
PROPUSA DE ALLEVO PENTRU
CONFORMITATEA CU PSD2

Pe masura ce revolutionarea industriei capata amploare, directiva de plati accelereaza acest proces,
reglementand noi forme institutionale de plata si introducand noi tipuri de interactiuni, mandatand
deschiderea API-urilor bancilor catre terti. Si, ce este interesant este ca aceasta directiva deschide
granitele, dand dreptul oricarei institutii din Europa sa parcurga formalitatile pentru a deveni

un PISP sau AISP - institutie initiatoare de plati sau institutie agregatoare de informatii financiare -
care sa poata activa si atrage clienti din zone geografice pe care nu le atingea pana acum.

Practic, este greu de facut un inventar exhaustiv al tuturor jucatorilor din piata proaspat reglementata
de prevederile PSD2, iar bancile deja incep sa faca miscari inteligente in aplicarea acestora pentru
aasigura un nivel competitiv crescut in fata noilor veniti.
|

Beneficii si noi
oportunitati in
contextul PSD2

Devenind AISP, banca
beneficiaza nu doar de pe
urma nivelului crescut de
interactiune cu clientul sau de
pe urma unei oferte bancare
imbunatdtite, dar are si
oportunitatea de a monetiza
servicii aditionale, precum
integrarea cu sistemele
contabile sau aplicatiile ERP
sau HRM si managementul
cashflow-ului prin analiza
predictiva.

Existenta unor informatii
suplimentare din partea unor
institutii financiare externe va
ajuta banca spre o mai buna
intelegere si cunoastere a
clientilor, presupunand ca
acestia isi dau
consimtamantul. Aceasta ar
putea genera cross-selling
nisat si relevant, identificand
o nevoie chiar inainte de afi
constientizata de client.
Clientii de business ai
bancilor pot beneficia de
instrumente de analiza
pentru a preconiza tendinte
viitoare ale fluxurilor de

lichiditati, pentru care banca
ar putea oferi servicii de cash
management automate si
finantare pe termen scurt.

De asemenea, bancile pot
incheia parteneriate cu
funizori de servicii IT pentru a
oferi pachete de contabilitate
si gestiune pentru IMM-uri,
complet integrate cu
sistemele de online banking,
sau servicii precum gestiune
mandate DD, generare fisiere
de plati salarii sau facturare
electronica.

Insa, pana atunci, primul pas
important este cel al obtinerii
conformitatii cu prevederile

directivei PSD2. De-abia
urmatorul reprezinta o
miscare strategicd din partea
bancilor, sianume asigurarea
unui serviciu competitiv pe
care clientii au posibilitatea
de a-l obtine de la oricare
dintre institutiile cdrora
directiva le permite sa i
atraga. Efectele PSD2 de-abia
atunci se vor vedea, rezultatul
fiind acela ca persoanele vor
avea acces la o multitudine de
servicii financiare si vor avea
posibilitatea de a le alege pe
acelea care li se potrivesc cel
mai bine.
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