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SEPA a fost i este un proiect ambitios,
ce delimiteaza zona in care cetatenii,
companiile, $i alti actori economici pot
sa initieze si sa primeasca pléti in euro,
in Europa, in interiorul sau exteriorul
granitelor nationale, in aceleasi
conditii, cu aceleasi drepturi, obligatii,
indiferent de locul acestora. Allevo s-a
implicat de lainceputuri in sprijinirea
alinierii graduale a entitatilor din
Roménia la aceste standarde. Ce ati
intreprins anume?

Inca ,de la inceputuri’, am
incercat sa valorificdm
oportunitatea creata de
implementarea proiectului
SEPA, astfel ca incd din 2008
am addugat solutiei
gPaylIntagrator, in prezent
FinTP, functionalitatea pentru
asigurarea compatibilitatii cu
standardul SEPA. Astfel,
aplicatia gPayIntegrator a fost
prima solutie certificata
SWIFTReady SEPA, fiind
totodatd prima solutie bancara
romaneasca, destinata
sistemelor de pldti, care obtine
recunoasterea de prestigiu a
SWIFT privind conformitatea
demonstratd cu standardele
industriei bancare. De-a lungul
timpului, am implementat
aceastd functionalitate la banci
de prestigiu din Romania, care
au apelat la serviciile noastre,
dar si la o cunoscutd banca din
Olanda.

Proiectul SEPA EURO a avut ca termen
final de implementare data de 31
octombrie 2016 pentru bancile aflate
intarile din zona non-Euro. Anul trecut
ati realizat cu succes, alaturi de dientii
dvs., acest proiect, asistand bancile din
Roménia astfel incat sa fie respectata
data de finalizare a proiectului impus
de Consiliul European al Platilor. Cu
cine anume i in ce fel ati colaborat in
acest sens?
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LCONTINUAM SA PROMOVAM
ACCEPTAREA SI UTILIZAREA
SOLUTHLOR OPEN SOURCE IN
MEDIUL BANCAR”

interviu cu SORINA BERA, CEO, Allevo

Dacd ne referim numai la anul
2016, am colaborat cu
EximBank, Garanti Bank si
Raiffeisen Bank. A fost un efort
sustinut de ambele parti,
furnizor si client, si le suntem
recunoscatori clientilor nostri,
care s-au organizat exemplar
pentru a ne putea incadra cu
implementarea in termenul
stabilit. Doua dintre aceste
béanci au fost asistate de noi
pentru asigurarea
conformitatii SEPA in relatie cu
béncile lor corespondente, iar
pentru a treia banca am
implementat o solutie care se
instaleazad la clientii
corporatisti, asigurandu-le
conformitatea SEPA in relatie
cu banca.

1n 2016 ati lansat si distribuit in model
open-source solutia FinTPc-SEPA, un
convertor inovator, care ofera
corporatiilor posibilitatea de a initia
plétiin Euro si de ale trimite in
conformitate cu standardul SEPA catre
furnizorii lor de servicii financiare. De
ce afost nevoie de aceasta solutie?

Este vorba tocmai de solutia
pe care am amintit-o putin mai
devreme. Initiativa a apartinut
clientului nostru, care a dorit
sa se conformeze prevederilor
Regulamentului (EU) nr.
260/2015. Potrivit acestui
Regulament, corporatiile sunt
obligate sa utilizeze mesajele

pain.001, corespunzdtoare
standardului 1S020022, atunci
cand adreseaza bancilor cu
care lucreaza cereri pentru
initierea de plati, astfel ca
Allevo a inclus in portofoliul
sau solutia FinTPc-SEPA care
raspunde acestei cerinte.
Detalii despre modul de
implementare a
Regulamentului in piata din
Romania se gasesc pe site-ul

ARB, si ne bucuram cd am
putut sa ne aducem
contributia la realizarea
acestui proiect. De asemenea,
tragem un semnal de alarma
pentru bancile care au clienti
ce nu au facut inca acest pas,
deoarece Regulamentul
prevede clar necesitatea ca si
corporatiile sa comunice
folosind standardul SEPA in
relatie cu bancile.



Datele Ministerului de Finante arata ca
Allevo a crescut in 2015 fata de 2014
atat ca rulaj, cat si ca profit. Cum s-a
incheiat 2016?

La fel ca in anii anteriori, am
incheiat pe profit, desi pentru
noi 2016 a insemnat un an
deosebit de dificil din multe
puncte de vedere. Ne dorim ca
astfel de rezultate sa
vorbeasca de la sine despre
stabilitatea companiei, despre
profesionalismul colegilor mei,
despre cultura noastra
organizationald, despre
determinarea noastra de a
continua sd facem ceea ce stim
cel mai bine, asa cum am fost
invatati de cel care a infiintat
compania acum 18 ani.

Ne apropiem de intrarea in vigoare, la
1ianuarie 2018, a noii Directive
europene de servicii de plata PSD2.
Care vor fi principlalele provocari pe
care le vor avea de depsit jucatorii din
industria de plati?

Acceptarea de a expune o arie
de activitate traditionald unui
tert, de curand aparut si
acceptat in piatd, versus a o
face in relatie cu o banca
comerciald, este o reald
provocare. Acceptarea de a

impdrtdsi unui tert informatii
despre proprii clienti, este o
provocare si a fost unul dintre
subiectele principale ale World
Economic Forum de la Davos
din ultimii ani. Si dacd mai
aducem in discutie si FinTech-
urile, ce aparent reprezinta o
amenintare pentru banci, lista
provocarilor devine din ce in
ce mai mare. Totusi, in viziunea
noastrad, FinTech-urile
completeazd bancile, nu le
concureaza si nu incearca sd le
inlature, caci ele nu au
capabilitatea sa inlocuiasca in
totalitate bancile. Stiu ca exista
argumente de o parte si de
alta, insa in viziunea noastra
bancile si FinTech-urile ar
trebui sd lucreze impreuna,
pentru a reusi sa livreze
consumatorilor servicii
moderne si performante. in
mod ideal, bancile si FinTech-
urile ar trebui sd isi uneasca
eforturile si creativitatea
pentru a rezolva cat mai multe
dintre problemele de
incluziune sociald si printr-o
astfel de abordare sa castige
noi clienti, nu prin preluarea
lor unul de la celalalt.

Intr-un astfel de context,
bancile se vor gasi in fata

provocdrii de a intelege si de a
invdta comportamentul
clientilor, de a se adapta in
permanentd dinamicii cu care
comportamentul acestora se
modifica, de a fi capabile sa
ofere cu rapiditate servicii
personalizate imediat ce piata
genereaza oportunitati. Si
toate acestea, in conditii de
siguratd si securitate depline,
cu respectarea tuturor
reglementdrilor pietei. Astfel
cd vorbim de tehnologie,
vorbim de agilitate, vorbim de
flexibilitate.

In opinia noastra, avand aceste
provocari in fatd, bancile vor
trebui sd fie suficient de abile
ca sa nu fsi propuna sustinerea
dezvoltdrii de produse/solutii
IT din ce in ce mai
performante, din resurse
proprii, ci mai degraba sa
accepte prezenta in piata a
furnizorilor FinTech, a caror
menire tocmai aceasta este -
sa inoveze si sa creeze produse
noi, pe placul clientilor.

In acest context, noi
continuam sa promovam
acceptarea si utilizarea
solutiilor open source in
mediul bancar, acestea putand
sa asigure un nivel ridicat de

flexibilitate si transparenta la
nivel de infrastructura.

Ce tinte preliminare are Allevo pentru
anul in curs? Care sunt obiectivele,
proiectele majore al companiei in
2017

Ne dorim cu tarie ca siin 2017
sa ne dezvoltam si sa fim cat
mai agili in a intampina
problemele cu care se
confrunta clientii nostri. Am
stabilit o serie de obiective
indrdznete, acestea cuprinzand,
printre altele: cdstigarea de noi
clienti pentru solutia FinTP,
continuarea eforturilor de
promovare a solutiilor Allevo in
pietele externe (Moldova,
Balcani, Africa), urmarirea
oportunitatilor identificate pe
plan local (PSD2, popriri,
asigurdri, corporatii), crearea
unei retele de ambasadori
FinTP, atragerea institutiilor si
identificarea de surse de
finantare pentru dezvoltarea
portofoliului de produse si
servicii. La final de 2017 vom
trage linie si ne dorim ca
socoteala de atunci sa se
potiveascd celei pe care ne-o
facem acum, la inceput de an.

(ristian Pavel
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