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endintele actuale, insa,

imping bancile sa iasa din

zona de confort in care
s-au obisnuit s opereze si sa
adopte strategii digitale. Astfel,
bancile trebuie sa se orienteze,
mai mult ca niciodata, spre
platforme si date electronice, si
numai in plan secundar spre
extinderea prin unitafi teritoriale.
Solutii tehnologice existd, nsa
problema reald nu este alegerea
tehnologiei potrivite, ci adapta-
rea modelului de organizare a
bancilor la noi procese si fluxuri
operationale.
fn mod inevitabil, bancile au
inceput deja s migreze spre
canale electronice de tranzac-
tionare, pentru a oferi tranzactii
la un cost mult mai scazut com-
parativ cu tranzactiile procesate
prin intermediul propriilor
salariati de la ghisee. Un astfel
de model de operare nu este
dificil de adoptat de catre clienti,
pentru care calculatoarele si
telefoanele mobile inteligente au
devenit deja absolut firesti, fiind
integrate in viata lor cotidiana,
partea dificila rimanand in
seama bancilor, ca furnizor al
unor astfel de servicii, aflate deja
la mare concurenta cu tipuri noi

De Sorina Bera, CEO Allevo, www.allevo.ro

In zilele noastre, cénd tehnologia isi depdseste parci propriile limite si acapareazd din ce in ce mai
multe industrii traditionale, numai bancd sa nu fii! In mod traditional, béincile sunt organizate in
unitdti teritoriale (sucursale, agentii), strategia lor, tehnologia lor, sistemul de stimulente, informatiile
lor despre clienti — toate fiind structurate in jurul unitditilor teritoriale si al liniilor de produse.

de furnizori de servicii finan-
ciare, care pand acum s-au
dovedit a fi deosebit de agili
(Google, Amazon, PayPal, Apple
Pay, Currency Cloud, Lending
Club, Alibaba, Trasferwise etc.).
Consumatorii deja se asteapta ca
tranzactiile bancare sa devind
gratuite sau sd aibd un cost
insesizabil. Asadar, bancile sunt
nevoite sa creeze canale
alternative de venit si sa se
finanteze, de exemplu, prin
serviciile pe care le vor presta
sau prin alte produse pe care le
pot oferi clientilor.

Siiata de ce este in interesul
bancilor sa faca aliante cu
furnizorii de tehnologie capabili
sd ofere si sa implementeze
solutii care sd optimizeze §i sa
eficientizeze zona de operatiuni
bancare, care sa aduca un plus de
procese noi de business, comple-
mentare celor traditionale.
Allevo isi adapteaza solutia
FinTP astfel Incat sd aiba
capabilitatea de a consolida
fluxuri de valori alternative,
intelegand prin valori atat
monedele traditionale, cat si
monede digitale de tipul Bitcoin,

titluri etc. FinTP se poate
interfata cu o gama diversificata
de tehnologii si canale de
comunicatie, precum SWIFT,
Blockchain, Ripple. Nu in
ultimul rnd, FIn'TP poate deveni
pentru corporatii o fereastra
unicd de procesare §i gestionare
a tranzactiilor sub diferite forme,
de la tranzactiile financiare
traditionale pana la comertul de
tip barter, oferind astfel
posibilitatea unei colaborari mai
facile, dar in acelasi timp standar-
dizate, Intre banci si Intreprin-
derile cu care acestea lucreaza.
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