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Allevo despre
Partajarea valorilor

Evolutia culturala a lumii noastre a fost posibila numai prin
publicarea creatiilor, prin distribuirea féra restrictii majore a
operelor. Arhitectura constructiilor este vizibila la nivel de
epiderma gratis, conceptia circulatiei si utilitatilor interioare
fiind disponibild in baza unui bilet de intrare. Creatiile literare,
muzicale, de arta plastica sunt accesibile prin achitarea
pretului de acces la carte, concert, expozitie sau muzeu. Pretul
acestora a devenit in timp o comoditate, asigurand accesul
unui public larg la ceea ce gandul si simtirea au inspirat
creatorul. Similar, creatia stiintifica a fost devoalata in masura
importanta, facand posibil ca un public tot mai larg sa
inteleagd teorii rezervate in alte timpuri numai initiatilor.
Afacerile financiar-bancare sunt cunoscute si intelese de
veacuri de toti practicantii, singurul factor important de
diferentiere constand in ceea ce isi poate permite sa ofere o
banca sau o institutie financiara clientilor sai. In principal,
limitele de actiune sunt date de forta financiara a institutiei -
capital, notorietate, piatd. Afacerea in sine este bazatd pe
cunoastere public partajatd si, desigur, spre nefericirea
multora, public reglementata. In ultimele 4-5 decenii, ope-
ratiunile bancare au evoluat de la frumoasele si ingrijitele
evidente si instrumente de hartie, catre formele dema-
terializate de inregistrare si prezentare. Aceasta evolutie a fost posibila
datorita aparitiei si dezvoltdrii noii industrii de tehnologia prelucrarii
informatiilor.

Noua industrie si-a marcat, desigur, avantajul: putini cunoscatori, putini
creatori, marfa rara si deci pretioasa. In timp, cererea crescanda si tot mai
rafinatd de unelte de prelucrare automata a informatiilor a condus la
aparitia unei noi natiuni pdmantene (denumitd de profani informaticieni),
a celor care vorbesc intre ei in limbaje formale, de neinteles neinitiatilor.
Aceasta populatie inregistreaza o crestere demograficd importants,
marile rezervoare de resurse fiind, fara dubiu, tarile care-si numara nativii
cu sutele de milioane, si mai ales cu miliardele.

Cu certitudine, un informatician destept este cel care stie sa valorifice
insularitatea expertizei sale, frica de reglementatori si competitie a
clientilor sdi, in amalgam cu aviditatea acelorasi clienti de a realiza si
marca profit.

Nu pot incheia aceasta serie de truisme fara sa aduc in discutie aspectul
etic al afacerilor. Intrucat sunt un reprezentant al generatiei '70, care a fost
scolitd ca afacerile sunt oneroase si destinate pauperizdrii celor multi si
harnici, am fost uimit atunci cand un prieten mai putin indoctrinat sau

mai putin naiv mi-a spus ca banii si profitul n-au etica. Astfel ajung sfasiat
de doua trairi tulburatoare: prima, frustrarea ca toata lumea mainsala (ca
individ) si face profit de pe urma naivitdtii si nestiintei mele de a-mi
madsura nevoile, si a doua, temerea cd eu sunt in acelasi timp o bestie de
exploatator care profitd din plin de nevoia semenilor. Allevo a adunat in
timp o echipa coeziva, atat caracterial, cat si profesional. Este oare Allevo
- si, deci, intreaga echipa - un profitor de conjunctura?
Subiectiv fiind, evaluarea mea este ca noi, Allevo, suntem modelati de
piata in care activdm. Mai mult, piata noastra caracteristicd este de fapt
prin NY, Londra, Frankfurt, Tokio, Beijing, acolo unde se realizeaza marile
volume de operatiuni, acolo unde sunt stabilite si reglementate formele
de tranzactionare financiara. Astfel, Allevo este un vector de ,import” de
reglementari si standarde, in permanenta alerta pentru asigurarea
conformitatii cu acestea. Ceea ce insa este revoltator este expectatia
partenerilor externi ca noi sa fim si importatori de idei si de creatie.
Revolta noastra si-a gasit o forma de expresie: am inceput sa ne expunem
si sd devenim vizibili pe piata caracteristica.
Consecinta imediata a iesirii Allevo in lume este constatarea recon-
fortantd ca nu suntem niste exploatatori nemilosi, cd in fapt suntem
neverosimil de accesibili ca pret si ca acest lucru ridicd o
barierd de credibilitate pe piata noastra caracteristica; iar in
conditiile turbulentei actuale economice, credibilitatea este
cruciala. Realizand ca suntem intr-o pozitie riscantd, am ajuns
la concluzia cd avem nevoie de o noud constructie de afaceri,
care sa permitd dezvoltarea in continuare a operatiunilor
Allevo.
Solutia? Practic, Allevo a ales s& faca cunoscuta creatia
echipei, sd partajeze public cunoasterea acumulatd si sa
continue sa se dezvolte in principal bazat pe noile oportu-
nitati create de mobilitatea prelucrdrilor primare, de
contextualitatea indivizilor si de concentrarea informatiilor si
serviciilor.
Inchei primul din seria de articole pe care Piata Financiara ni
le gdzduieste, lansand invitatia de a participa la conferinta
FINkers United (prescurtarea sintagmei ,financial thinkers
united”), organizatd in data de 24 mai 2012, cu sprijinul Insti-
tutului Bancar Roman, al Asociatiei Romane a Bancilor, al
SWIFT si al unui numdr important de specialisti din piata
financiar-bancara roméneasca si internationald, reprezen-
tanti ai mediului academic si de afaceri.

Sorin Guiman, www.allevo.ro
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